
 

 

■ セミナータイトル 

  「営業店に求められる、金融商品の販売・勧誘ルールとは」 

■ カリキュラム 

  第 1 部 金融商品取引法と金融商品の販売・勧誘ルール 

  第 2 部 販売・勧誘事例研究 

      金融機関顧問 木内 清章先生 

■ 参加者 

  19 金融機関 22 名様 

 

■ アンケート結果 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
■ その他コメント 

 7/20 金融セミナー アンケート 

「販売時の具体的事例やロープレが大変参考になりました。」 

「特にどのテーマという訳ではなく、金商法の概要がよくわかり、全体像がつかめた。」 

「大変理解しやすい。再認識できた事も多く大変よかった。」 

「内容のまとまった DVD を使い、適宜ポイントの説明を加える講義方法は参考になりました。行内研修を実施するときの参考に

しようと考えています。」 

「金融商品取引法への対応がわかりやすかった。」 

「実戦的な内容でしたので、とても参考になりました。」 

「顧客保護コンプライアンス規定についての解説が参考になりました。」 

「わかりやすいセミナーでした。」 

「ビデオのロープレによる解説が大変参考になりました。」 

「適合性の原則」の実務的なポイントがよくわかった。」 

内容は理解できましたか？

理解できた
38%

よく理解で
きた
62%

仕事に活かせそうですか？

大変活用で
きる
57%

活用できる
43%

講師の指導はいかがでしたか？

よかった
43%

どちらともい
えない
5%

大変よかっ
た
52%

「販売・勧誘ルール」に関しての社内研修を、どのような方法で実施する予定ですか？
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